БИЗНЕС-ПЛАН


1. Информация о заявителе


[bookmark: _Hlk231308326]Ф.И.О. Иванова Анна Владимировна

Год рождения 01.01.1987, ИНН: 820000000000  Телефон 89020000000 эл.почта Иванов@mail.ru 

Место жительства: г. Черемхово, ул. Ленина, д. 23.

Состав семьи: супруг/супруга, дети (Ф.И.О., год рождения)

Образование (специальность), год окончания: среднее специальное (наименование организации), специальность, 2025г.

Общий стаж 11 лет  Опыт работы в данной сфере 5 лет 

Дополнительные знания, умения, навыки, опыт в организации бизнеса:  прошла обучение (Образовательный проект "KinesioCourse", г. Москва. Онлайн кадавер-курс «Анатомия и биомеханика стопы» (2021 г.))

Потребность в обучении/ повышении квалификации: планирую пройти обучение в ООО «Центр развития», (профессия)





2. Описание проекта

Название проекта: педикюрный кабинет по работе с проблемами кожи и ногтей стоп. 

Цель проекта: оказание качественной услуги по обработке кожи и ногтей стопы, получение прибыли от проекта, выйти на уровень дохода, превышающий прожиточный минимум. 

Описание проекта: педикюр давно уже перестал быть услугой только эстетического направления. Теперь это услуга по качественному ежемесячному уходу за стопами, в процессе которой специалист может решить некоторые проблемы, такие как трещины кожи, твёрдые мозоли, натоптыши, деформации ногтей, на ранней стадии обратить внимание клиента, что у него имеются изменения и порекомендовать обратиться к врачу (дерматологу, ортопеду, хирургу).  Любые услуги должны оказываться качественно и отвечать всем требованиям безопасности, в том числе и услуги педикюра. Поэтому у специалиста в кабинете в обязательном порядке должен соблюдаться СанПиН, а в работе использоваться качественные оборудование и инструменты. Педикюрный кабинет по работе с проблемами кожи и ногтей стоп является очень актуальным проектом, т.к. всё больше людей страдают теми проблемами, которые не решаются в условиях лечебных учреждений, а решаются именно в кабинете педикюра. И сами врачи всё чаще направляют своих пациентов к специалисту по педикюру, чтобы обработать ороговение кожи, снять толщину ногтей, правильно и безопасно подстричь ногти, в том числе перед госпитализацией.    
 
Для реализации проекта будет использована денежная выплата по социальному контракту, на которую планируется приобрести инструменты и недостающее оборудование, расходные материалы.   

Система налогообложения (подчеркнуть):
НПД (самозанятый)      
ИП (Патент, УСН), ОКВЭД:

Адрес места ведения бизнеса, стоимость аренды или право собственности: _г. Черемхово, ул. Ленина, д. 5, Аренда помещения 8000 руб./мес.

Имеющееся оборудование/ товары/ сырье/ имущество для бизнеса: педикюрный аппарат Podotronik S-40, сухожаровой шкаф ГП-10, напольная вытяжка, инструменты, настенный облучатель-рециркулятор воздуха, педикюрное кресло 3-х моторное, стул мастера, тележка мастера, мебель для хранения инструментов и расходных материалов, диван в зоне ожидания.

Планируемый график работы (дней в неделю) __5 дней (график гибкий, подстраиваемый под клиентов)_____________
Подготовительный этап (месяцев) __1 (один)_____
Наемные сотрудники: (для индивидуальных предпринимателей)

	Наименование должности
	Количество
	Зар. плата
	Итого

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого:
	
	
	


(* Если сотрудников не будет, в таблице проставить 0)

Предполагаемый срок окупаемости (месяцев) _______ (рассчитывается из таблицы)

Потребность в финансировании
(статьи затрат, на что планируется направить средства соц. контракта)
	Наименование
	Кол-во
	Цена
	Сумма
	Поставщик

	Оборудование (с указанием марки), инструменты
	
	
	
	

	Ультразвуковая ванна Codyson 2,5 л
	1
	7500
	7500
	ОЗОН

	Щипцы для свободного края 1480-502
	5
	9800
	49000
	ИП Пухляк М.Ю.

	Щипцы для уголков 1480-502 SL
	3
	10100
	30300
	ИП Пухляк М.Ю.

	Щипцы для уголков 1480-500
	3
	9400
	28200
	ИП Пухляк М.Ю.

	Щипцы «глазки» прямые 1420-500
	6
	6900
	41400
	ИП Пухляк М.Ю.

	Тампонодержатель/экскаватор   
	8
	1800
	14400
	ИП Пухляк М.Ю.

	Фреза алмазная цилиндр
	11
	2580
	28380
	ИП Пухляк М.Ю.

	Фреза алмазная конус
	11
	3360
	36960
	ИП Пухляк М.Ю.

	Фреза алмазная скруглён. цилиндр
	5
	2080
	10400
	ИП Пухляк М.Ю.

	Фреза твердосплавная «ёлочка»
	5
	4400
	22000
	ИП Пухляк М.Ю.

	Пинцет 11 см
	6
	1900
	11400
	ИП Пухляк М.Ю.

	Пинцет 9 см
	2
	1500
	3000
	ИП Пухляк М.Ю.

	Резиновая основа Lukas 10 мм
	6
	770
	4620
	ИП Пухляк М.Ю.

	Резиновая основа Lukas 5 мм
	3
	690
	2070
	ИП Пухляк М.Ю.

	Колпачок Lukas 10 мм крупный 
	200
	52
	10400
	ИП Пухляк М.Ю.

	Колпачок Lukas 5 мм крупный
	200
	51
	10200
	ИП Пухляк М.Ю.

	Итого
	
	
	310 230
	

	Материалы
	
	
	
	

	Перчатки нитриловые Safe&Care 100 пар/пачка 
	10
	760
	7600
	ОЗОН

	Простыни одноразовые 80х200 100 шт./рулон 
	10
	704
	7040
	ОЗОН

	Полотенца одноразовые 35х70 100 шт./рулон
	1
	550
	550
	ОЗОН

	Фильтр-пакет Antimicrobial для педикюрного аппарата PodoTRONIC
	16
	1200
	19200
	ОЗОН

	Шапочка одноразовая «шарлотта» 100 шт./коробка
	10
	218
	2180
	ОЗОН

	Маска медицинская одноразовая 50 шт./коробка
	20
	160
	3200
	ОЗОН

	Итого
	
	
	39 770
	

	Всего
	
	
	350000
	


 


3. Анализ рынка и конкурентов
Целевая аудитория, пол, возраст.
Клиенты всех возрастных групп без полового разделения. 

Местоположение целевой аудитории (населенный пункт/пункты): г. Черемхово, Черемховский район, г. Свирск, 

Конкуренты:
	Конкурент 
(наименование организации, ИП, самозанятый и т.д.)
	Адрес 
места осуществления деятельности конкурента
	Наименование товара/
оказываемой услуги
	Цена товара, стоимость услуги, руб.

	Петрова Любовь Иннокентьевна
	г. Черемхово, ул. Ленина, д. 45
	Услуги педикюра 
	Педикюр  от 3500

	Иванова Анна Воалимировна
	г. Черемхово, ул. Ленина, д.5
	Услуги педикюра
	Педикюр от 3000



Конкурентов для себя в нашем городе я назвать не могу, т.к. при детальном опросе тех мастеров, которые заявляют о своей готовности работать с проблемами стоп, выясняется, они не имеют соответствующе оборудованных кабинетов и работают с нарушениями норм СанПиН.  

Преимущества перед конкурентами.  
Оборудование кабинета, соблюдение СанПиН обеспечивают клиентов максимально качественной, безопасной услугой со 100% гарантией стерильности.
В кабинете создана максимально нейтральная спокойная обстановка, в которой одинаково комфортно находится мужчинам, женщинам и детям. Как специалист, имеющий опыт работы в социальных, образовательных учреждениях, а также в торговле, я с лёгкостью могу установить контакт с любой категорией граждан, к каждому найти индивидуальный подход, помочь преодолеть скованность, расслабиться.   
Моя профессиональная подготовка находится на том уровне, который позволяет мне сотрудничать с врачами нашего города, которые доверяют мне своих пациентов.

4. Маркетинг

Продвижение и реклама: размещение баннера на фасаде здания с высоким пешеходным и автомобильным трафиком. Распространение визитных карточек через клиентов, через коллег, которые так же работают в сфере услуг (парикмахеры, косметики-эстетисты, мастера маникюра, эпиляции), через места с высокой проходимостью (ПВЗ Озон и Вайлдберриз, информационные стойки в Торговых домах и пр.). Оформление карточек в поисковых системах Яндекс, Гугл, 2Гис. Запуск рекламы в Яндекс.  

Перечень производимых товаров/услуг:

	Товар/услуга
	Количество 
в месяц
	Цена, руб.
	Выручка, руб.

	Педикюр
	10
	3000
	30000

	Обработка ногтей
	10
	2000
	20000

	Обработка кожи
	5
	2000
	10000

	Обработка стержневой мозоли
	5
	1500
	7500

	Итого в месяц:
	30
	
	67500



5. Анализ рисков

	Наиболее вероятные риски
	Меры по предотвращению рисков

	Заболевание
	Страхование здоровья и жизни, профилактика заболеваемости, своевременное обращение к врачам.

	Экономические риски 
	Формирование клиентской базы. Распространение визиток. Размещение рекламных материалов.  

	Выход из строя оборудования.
	Своевременное ТО, создание денежного резерва.  



6. Финансовый план
(Excel – файл)
	Социальный контракт
	
	
	
	

	Период
	июн.26
	июл.26
	авг.26
	сен.26
	окт.26
	ноя.26
	дек.26
	янв.27
	фев.27
	мар.27
	апр.27
	май.27
	 

	ВСЕГО ДОХОДЫ, в т.ч.:
	380 000
	67 500
	68 000
	68 000
	69 000
	70 000
	70 000
	72 000
	72 000
	75 000
	78 000
	78 000
	1 167 500

	- Выплата денежных средств по СК
	380 000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	380 000

	- Выручка
	0
	67 500
	68 000
	68 000
	69 000
	70 000
	70 000
	72 000
	72 000
	75 000
	78 000
	78 000
	787 500

	ВСЕГО РАСХОДЫ, в.ч.:
	380 000
	13 700
	13 720
	13 720
	13 760
	13 800
	13 800
	13 880
	13 880
	14 000
	14 120
	14 120
	532 500

	- Оборудование
	310 230
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	310 230

	- Расходные материалы
	39 770
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	72 770

	- Обучение
	30 000
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	30 000

	-аренда помещения
	0
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	88 000

	- НПД 4%
	0
	2 700
	2 720
	2 720
	2 760
	2 800
	2 800
	2 880
	2 880
	3 000
	3 120
	3 120
	31 500

	Чистая прибыль
	0
	53 800
	54 280
	54 280
	55 240
	56 200
	56 200
	58 120
	58 120
	61 000
	63 880
	63 880
	635 000

	Среднемесячный доход
	0
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	52 917

	Чистая накопленная прибыль
	0
	53 800
	108 080
	162 360
	217 600
	273 800
	330 000
	388 120
	446 240
	507 240
	571 120
	635 000
	 

	

Мониторинг
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Период
	июн.27
	июл.27
	авг.27
	сен.27
	окт.27
	ноя.27
	дек.27
	янв.28
	фев.28
	мар.28
	апр.28
	май.28
	 

	ВСЕГО ДОХОДЫ, в т.ч.:
	78 000
	78 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	956 000

	- Выплата денежных средств по СК
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	- Выручка
	78 000
	78 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	80 000
	956 000

	ВСЕГО РАСХОДЫ, в.ч.:
	14 120
	14 120
	14 200
	14 200
	14 200
	14 200
	14 200
	14 200
	14 200
	14 200
	14 200
	14 200
	170 240

	- Оборудование
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	- Расходные материалы
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	3 000
	36 000

	- Обучение
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	-аренда помещения
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	8 000
	96 000

	- НПД 4%
	3 120
	3 120
	3 200
	3 200
	3 200
	3 200
	3 200
	3 200
	3 200
	3 200
	3 200
	3 200
	38 240

	Чистая прибыль
	63 880
	63 880
	65 800
	65 800
	65 800
	65 800
	65 800
	65 800
	65 800
	65 800
	65 800
	65 800
	785 760

	Среднемесячный доход
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	65 480

	Чистая накопленная прибыль
	63 880
	127 760
	193 560
	259 360
	325 160
	390 960
	456 760
	522 560
	588 360
	654 160
	719 960
	785 760
	 







7. Календарный план

	
	Срок исполнения
	Поставленная задача

	1
	Июнь 2026
	Зарегистрироваться как самозанятый/ИП (выбрать) 

	2
	Июнь 2026
	Закупка оборудования

	3
	Июнь 2026
	Аренда помещения (если требуется)

	4
	Июнь 2026 -май 2028
	Продвижение и реклама услуг 

	5
	Июнь 2026
	Обучение (если требуется) 

	6
	До 01.07.2026
	Сдать отчет о расходовании денежных средств по СК 

	7
	Июль 2026-май 2028
	Осуществление деятельности

	8
	Июль 2026-май 2028
	Оплата НПД 4%



Приложение

Рекомендуем включить приложения, иллюстрирующие, детализирующие или подтверждающие информацию, изложенную в основной части бизнес-плана:
-предварительный договор на аренду помещения; на обучение.
-аккаунты в соц. сетях;
-образцы работ;
-сертификаты, дипломы, благодарственные письма, подтверждающие опыт работы заявителя.




