БИЗНЕС-ПЛАН


1. Информация о заявителе


Ф.И.О. Иванова Анна Владимировна

Год рождения 01.01.1987, ИНН: 820000000000  Телефон 89020000000 эл.почта Иванов@mail.ru 

Место жительства: г. Черемхово, ул. Ленина, д. 23.

Состав семьи: супруг/супруга, дети (Ф.И.О., год рождения)

Образование (специальность), год окончания: среднее специальное (наименование организации), специальность, 2025г.

Общий стаж 11 лет  Опыт работы в данной сфере 5 лет 

Дополнительные знания, умения, навыки, опыт в организации бизнеса:  прошла обучение по курсу по наращиванию ресниц, перманентный макияж бровей, губ и глаз. (наименование учреждения, год окончания)


Потребность в обучении/ повышении квалификации: планирую пройти обучение в ООО «Центр развития», (профессия)




2. Описание проекта

Название проекта: Салон по наращиванию ресниц 
Цель проекта: Запуск и развитие бизнеса по наращиванию ресниц в рамках социального контракта 
Описание проекта:
Предоставление услуг по наращиванию ресниц в различных техниках:классика,2д,3д,4д,с применением авторских техник, качественных материалов. Так же коррекция и снятие ресниц. Финансовая задача обеспечить стабильный доход и устойчивость ведения бизнеса. Рынок бьюти-услуг включая наращивание ресниц активно растёт, спрос на услуги красоты стабильно высок, целевая аудитория это женщины от 18-60 лет, уделяющие внимание своему внешнему виду. Процесс оказания услуг будет выполнятся с высоким выполнением качества и соблюдением санитарных норм. Салон будет находится в центре города, в торговом центре «Империал», рядом находятся остановка, магазины, что обеспечит высокий приток клиентов. Салон будет иметь современное оборудование и качественные материалы и предложит качественное оказание услуг.

Система налогообложения (подчеркнуть): НПД (самозанятый); ИП (Патент, УСН), ОКВЭД:

Адрес места ведения бизнеса, стоимость аренды или право собственности: г.Черемхово, ул. Плеханова 5, 5000 рублей в месяц. 

Имеющееся оборудование/ товары/ сырье/ имущество для бизнеса: кушетка (повреждена, требуется замена), лампа настольная.

Планируемый график работы (дней в неделю): (указать) 
Наемные сотрудники: (для индивидуальных предпринимателей)

	Наименование должности
	Количество
	Зар. плата
	Итого

	
	
	
	

	
	
	
	

	Итого:
	
	
	


(* Если сотрудников не будет, в таблице проставить 0)

Подготовительный этап (месяцев) 1 мес.

Предполагаемый срок окупаемости (месяцев) ________ (рассчитывается из таблицы)

Потребность в финансировании

	Наименование
	Кол-во
	Цена
	Сумма
	Поставщик

	Аренда
	
	
	52500                      (5000 в мес.)
	

	Оборудование
	
	
	
	

	Кушетка
	1шт
	20240
	20240
	WildBerries

	Стул мастера (анатомический) 
	1 шт
	10332
	10332 
	WildBeuies

	Сухожар CH-360T
	1 шт
	1775
	1775
	WildBerries

	Лампа бестеневая
	1 шт
	6684
	6684
	WildBerries

	Диван в зону ожидания
	1 шт
	11300
	11300
	WildBerries

	Туалетный столик с зеркалом и подсветкой
	1 шт
	7360
	7360
	WildBerries

	Комод
	1 шт
	5117
	5117
	WildBerries

	Тумба напольная с раковиной
	1 шт
	7100
	7100
	WildBerries

	Столик журнальный
	1 шт
	2526
	2526
	WildBerries

	Стеллаж
	1 шт
	2961
	2961
	WildBerries

	Гидрометр
	1 шт
	864
	864
	WildBerries

	Вешалка напольная
	1 шт
	1359
	1359
	WildBerries

	Тележка косметическая
	1 шт
	1863
	1863
	WildBerries

	Матрас на кушетку
	1 шт
	2760
	2760
	WildBerries

	Чехол на кушетку
	2 шт
	1600
	3200
	WildBerries

	Пинцеты для наращивания
	2 наб
	509
	1018
	WildBerries

	Итого:
	
	
	86459
	

	Расходные материалы
	
	
	
	

	Мицеллярная вода
	4шт
	355
	1420
	WildBerries

	Клей для ресниц
	3 шт
	1067
	3201
	WildBerries

	Ватные палочки
	3 уп
	382
	1146
	WildBerries

	Ватные диски
	3 уп
	530
	1590
	WildBerries

	Ресницы
	362 шт
	492
	178104
	WildBerries

	Обезжириватель
	3 шт
	470
	1410
	WildBerries

	Ускоритель
	3 шт
	437
	1311
	WildBerries

	Маска медицинская
	5 уп
	248
	1240
	WildBerries

	Очищающая пенка для ресниц
	3 шт
	    380
	1140
	WildBerries

	Шапочка одноразовая
	3 уп
	689
	2067
	WildBerries

	Лунки для клея
	3 уп
	260
	780
	WildBerries

	Микробраши
	1 уп
	380
	380
	WildBerries

	Патчи
	10 шт
	302
	3020
	WildBerries

	Щетки для ресниц
	10 уп
	157
	1570
	WildBerries

	Скотч бумажный
	2 уп
	142
	284
	WildBerries

	Скотч пластиковый
	2 уп
	320
	640
	WildBerries

	Скотч узкий
	2 уп
	202
	404
	WildBerries

	Ремувер
	10 шт
	541
	5410
	WildBerries

	Кожный антисептик
	1 шт
	550
	550
	WildBerries

	Простынь одноразовая
	3 рул
	458
	1374
	WildBerries

	Костюм мастера(форма)
	   2 шт
	   2000
	4000
	WildBerries

	Итого:
	
	
	211041
	

	Обучение
	
	
	20000
	

	Итого:
	
	
	370000
	


 
3. Анализ рынка и конкурентов
Целевая аудитория, пол, возраст.
Женщины в возрасте от 18-60, которые уделяют большое значение своему внешнему виду.

Местоположение целевой аудитории (населенный пункт/пункты): г. Черемхово, Черемховский район, г. Свирск 
Конкуренты:
	Конкурент
Наименование услуги
	Студия Ольги Хацкевич
	Екатерина Михалева 
ТЦ Золотой Рай
	Мария Маркова
	Моя студия      Иванова Анна Владимировна

	Классика
	1800
	1300
	2000
	1300

	Наращивание ресниц 2Д
	2300
	1700
	2200
	1700

	Наращивание ресниц 3Д
	2500
	1900
	2500
	1900



Преимущества перед конкурентами  
(например, более выгодная цена или месторасположение, наличие профессиональных навыков и образования, предложение дополнительных услуг и сервиса)

Преимуществами перед конкурентами является качество оказания услуг, с высоким уровнем обслуживания, выполнением качественного наращивания ресниц в различных техниках исполнения, с применением авторских методик, с выполнением техники скоростного наращивания.
4. Маркетинг

Продвижение и реклама:
Создание и ведение профилей в соц.сетях, запуск рекламы, банер.

Перечень производимых товаров/услуг:

	Товар/услуга
	Количество 
в месяц
	Цена, руб.
	Выручка, руб.

	Снятие ресниц (чужая работа)
	7
	200
	1400

	Наращивание ресниц классика
	10
	1300
	13000

	Наращивание ресниц 2Д
	6
	1700
	10200

	Наращивание ресниц 3Д
	6
	1900
	11400

	Итого в месяц:
	
	
	36000



5. Анализ рисков

	Наиболее вероятные риски
	Меры по предотвращению рисков

	Риск потери местоположения ввиду аренды
	Заключение договора на долгий срок

	Потеря репутации
	Выполнение качественного наращивания с применением всех норм

	Падение платежеспособности
	Снизить стоимость услуг








	Социальный контракт
	
	
	
	

	Период
	июн.26
	июл.26
	авг.26
	сен.26
	окт.26
	ноя.26
	дек.26
	янв.27
	фев.27
	мар.27
	апр.27
	май.27
	 

	ВСЕГО ДОХОДЫ, в т.ч.:
	380 000
	36 000
	36 000
	36 000
	36 000
	40 000
	40 000
	45 000
	45 000
	45 000
	45 000
	45 000
	829 000

	- Выплата денежных средств по СК
	380 000
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	380 000

	- Выручка
	0
	36 000
	36 000
	36 000
	36 000
	40 000
	40 000
	45 000
	45 000
	45 000
	45 000
	45 000
	449 000

	ВСЕГО РАСХОДЫ, в.ч.:
	370 000
	1 440
	1 440
	1 440
	2 440
	2 600
	2 600
	2 800
	2 800
	2 800
	2 800
	5 300
	398 460

	- Оборудование
	86 459
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	86 459

	- Расходные материалы
	211 041
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	211 041

	- Прочие расходы
	0
	0
	0
	0
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	8 000

	- Обучение
	20 000
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	20 000

	-аренда помещения
	52 500
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	2 500
	55 000

	- НПД 4%
	0
	1 440
	1 440
	1 440
	1 440
	1 600
	1 600
	1 800
	1 800
	1 800
	1 800
	1 800
	17 960

	Чистая прибыль
	0
	34 560
	34 560
	34 560
	33 560
	37 400
	37 400
	42 200
	42 200
	42 200
	42 200
	39 700
	420 540

	Среднемесячный доход
	0
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	35 045

	Чистая накопленная прибыль
	0
	34 560
	69 120
	103 680
	137 240
	174 640
	212 040
	254 240
	296 440
	338 640
	380 840
	420 540
	 

	





Мониторинг
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Период
	июн.27
	июл.27
	авг.27
	сен.27
	окт.27
	ноя.27
	дек.27
	янв.28
	фев.28
	мар.28
	апр.28
	май.28
	 

	ВСЕГО ДОХОДЫ, в т.ч.:
	45 000
	45 000
	47 000
	47 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	576 000

	- Выплата денежных средств по СК
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	- Выручка
	45 000
	45 000
	47 000
	47 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	49 000
	576 000

	ВСЕГО РАСХОДЫ, в.ч.:
	7 800
	7 800
	7 880
	7 880
	7 960
	7 960
	7 960
	7 960
	7 960
	7 960
	7 960
	7 960
	95 040

	- Оборудование
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	- Прочие расходы
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	1 000
	12 000

	- Обучение
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0
	0

	-аренда помещения
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	5 000
	60 000

	- НПД 4%
	1 800
	1 800
	1 880
	1 880
	1 960
	1 960
	1 960
	1 960
	1 960
	1 960
	1 960
	1 960
	23 040

	Чистая прибыль
	37 200
	37 200
	39 120
	39 120
	41 040
	41 040
	41 040
	41 040
	41 040
	41 040
	41 040
	41 040
	480 960

	Среднемесячный доход
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	40 080

	Чистая накопленная прибыль
	37 200
	74 400
	113 520
	152 640
	193 680
	234 720
	275 760
	316 800
	357 840
	398 880
	439 920
	480 960
	 



7. Календарный план

	
	Срок исполнения
	Поставленная задача

	1
	Июнь 2026
	Зарегистрироваться как самозанятый/ИП (выбрать) 

	2
	Июнь 2026
	Закупка оборудования

	3
	Июнь 2026
	Аренда помещения (если требуется)

	4
	Июнь 2026 -май 2028
	Продвижение и реклама услуг 

	5
	Июнь 2026
	Обучение (если требуется) 

	6
	До 01.07.2026
	Сдать отчет о расходовании денежных средств по СК 

	7
	Июль 2026-май 2028
	Осуществление деятельности

	8
	Июль 2026-май 2028
	Оплата НПД 4%





Приложение

Рекомендуем включить приложения, иллюстрирующие, детализирующие или подтверждающие информацию, изложенную в основной части бизнес-плана:
-предварительный договор на аренду помещения; на обучение.
-аккаунты в соц. сетях;
-образцы работ;
-сертификаты, дипломы, благодарственные письма, подтверждающие опыт работы заявителя.




